
 

Człowiek. Zmiana. Rozwój. 

JACEK ANDRUSIEWICZ 

Trener, coach, doradca biznesowy i zawodowy 

Szkolenia prowadzi od 1999 r. Posiada bogate doświadczenie z 

zakresu negocjacji handlowych, marketingu, zarządzania firmami i 

zespołami.  

Doświadczenie zdobywał jako trener, coach m.in. w :   

 BOZ 3 Sp. z o.o.  

 NOMI S.A. 

 MARKON Sp. z o.o. 

 Europejski Fundusz Leasingowy S.A. 

Obszary zainteresowań zawodowych i tematyka prowadzonych szkoleń oraz coachingów: 

 Negocjacje 

 Techniki sprzedaży 

 Obsługa klienta 

 Motywacja 

 Techniki kreatywnego myślenia 

 Zarządzanie zespołami 

 Prezentacje 

 Asertywność 

 Zarządzanie stresem 

 Prowadzenie efektywnych spotkań 

 Systemy zarządzania jakością 5S, KAIZEN, 

TQM

 

Wykształcenie:  

 Szkoła Główna Handlowa (mgr ekonomii) 

Równolegle do pracy trenerskiej prowadzi zajęcia dydaktyczne w poniższych placówkach: 

 Wyższa Szkoła Europejska im. Ks. J. Tischnera w Krakowie 

 Wyższa Szkoła Informatyki i Zarządzania w Rzeszowie 

 Uniwersytet oraz Politechnika w Rzeszowie 

 Uniwersytet Humanistyczno-Przyrodniczy Jana Kochanowskiego w Kielcach 

WYBRANE PROJEKTY SZKOLENIOWE 

 Warta S.A. 

 PZU S.A. 

 ING Towarzystwo Ubezpieczeń na 

Życie S.A. 

 AXA Towarzystwo Ubezpieczeń 

 Barlinek S.A. 

 Solar Bin 

 PKP S.A. 

 Veolia/Dalkia S.A. 

 Asseco Poland 

 Metalzbyt 

 Lidl 

 Obi 

 Castorama 

 Kamień Polski 

 Zakłady Azotowe Tarnów S.A. 

 Leroy Merlin 

 Elektromontaż S.A. 


